
Microsoft strafft sein Vertrags-Portfolio weiter 
und verweigert mitunter die Verlängerung be-
stehender Verträge. 

Dies betrifft z. B. Enterprise Agreements, die 
hauptsächlich Lizenzen für Onlinedienste be-
inhalten. Damit forciert der Hersteller den Bezug 
über CSP-Partner und die Microsoft-Homepage.

Wenn bewährte Bezugswege versiegen, tappen 
die betroffenen Kunden meist in zwei Fallen: 
eine Kosten- und eine Leistungsfalle, da für die 
gleiche Leistung oft höhere Kosten entstehen, 

wie z. B. bedingt durch den Wegfall von Soft-
ware-Assurance-Vorteilen beim Wechsel in ein 
CSP-Modell.

Unser Service setzt genau hier an: Sie erhalten 
einen Überblick aller möglichen Bezugsmodelle 
und eine langjährige Betrachtung der Kosten für 
Ihre Planungssicherheit.

Gemeinsam mit Ihnen bewerten wir dabei die 
bestehenden Bezugswege und zeigen Ihnen, wie 
Sie Ihre Lizenzierung und Beschaffung optimie-
ren und konsolidieren können.

DAS ZIEL
•	Kostenreduktion: Sparen Sie durch effizient genutz-

te und verwaltete Softwarelizenzen.

•	Compliance: Stellen Sie sicher, dass Ihr Unterneh-
men alle gesetzlichen und vertraglichen Anforderun-
gen erfüllt.

•	Optimierung: Beschaffen Sie im Rahmen der dazu 
passenden Verträge nur das, was Sie wirklich benö-
tigen.

DER WEG DAHIN
•	Lizenzanalyse: Überprüfung und Bewertung Ihrer 

aktuellen Lizenzbestände.

•	Vertragsbewertung: Analyse und Optimierung Ihrer 
bestehenden Softwareverträge.

•	Lösungsvorschläge: Wir erstellen Empfehlungen 
für die korrekte und optimale Lizenzierung und die 
passenden Verträge.

•	Verhandlungsunterstützung: Unterstützung bei 
Vertragsverhandlungen mit dem Softwareanbieter.

•	Audit-Vorbereitung: Unterstützung bei Software-
Audits.

IHRE VORTEILE
•	Einsparungen durch optimierte Lizenznutzung
•	Minimierung von Compliance-Risiken

•	Verbesserung der Verhandlungsposition gegenüber 
Anbietern

•	Transparenz und Kontrolle über Softwarebestände
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IHR KONTAKT ZU UNS:

» OPTIMIEREN SIE NOCH HEUTE IHRE SOFTWARE-ASSETS UND VERTRÄGE!

LIZENZ- & VERTRAGSOPTIMIERUNG

» Optimieren Sie noch heute Ihre Software-Assets und Verträge!


