Die Lizenzkonner.

Sicher. Fair. Clever.
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UBER UNS:

LIZENZKONNER MIT

WEITBLICK!

Was im Grundungsjahr 1999 mit nur drei Mitarbeitern begann, ist
heute, Uber die eigenen Branchengrenzen hinaus, ein etablierter
Name fur Software-Asset-Management, Hard- und Software-
Distribution und Wissenstransfer. Die Marke SFC steht mit unserem
etwas frechen Claim ,Die Lizenzkdnner” fur Analyse und Beratung,
die konsequent den Einzelfall betrachtet. Selbstbewusst sehen wir
uns als Qualitatsfuhrer im Bereich Lizenzierung und SAM fur den
Mittelstand und kleinere Unternehmen.

Und guter Service vermehrt sich: im Schnitt bekommen wir

jedes Jahr 1,6 Lizenzkdnner zur Verstarkung. Und das nicht nur

am Standort Hosbach, sondern mit inzwischen 6 zusatzlichen
Regionalburos von tief im Stden bis hoch in den Norden der
Republik. Unser breit aufgestelltes Team bleibt in der Tiefe

seinem Kompetenzanspruch aus der Anfangszeit treu: Jedes
Leistungsversprechen ist eng verknUpft mit mindestens einem
unserer Mitarbeiter. Jeder fur sich und alle zusammen madchten wir
unsere Kunden Uberraschen — mit einer Beratungsleistung, die Aha-
Momente schenkt und Gewerbetreibenden sowie Resellern neue
Perspektiven offnet.



UNSER LEITBILD:

/ PRINZIPIEN

UNSERE PHILOSOPHIE:

EINE
UBERRASCHEND

EINFACHE SICHT

Wer wie wir jeden Tag aufs Neue antritt, um aus Kunden echte
Fans zu machen, braucht eine gemeinsame Sprache und einen
klaren Weg. Deswegen haben wir uns auf sieben einfache
Prinzipien geeinigt, die unser Handeln leiten:

1. Wirsind der effiziente Experte.
Unser Handeln ist auf langfristigen Erfolg ausgelegt.
Ehrliche Ansagen in der Beratung — wir kénnen gar
nicht anders.
Kritische Fragen dazu? Wir bitten darum!

5. Wir bleiben bodenstidndig, praxisnah und flir jeden
verstandlich.

6. Mit Freude und Leidenschaft liberraschen und
beeindrucken wir unsere Kunden.

7. Wir sind Teil eines starken Netzwerks, in dem wir
unsere Partner aktiv fordern und férdern.

Ein bisschen Philosophie braucht es. Das ist gut fur den grofien
Uberblick. Was wir jedoch nach jeder Beratung beim Kunden
lassen, ist handfestes und komprimiertes Praxiswissen.
Fachchinesisch gibt es bei uns nur auf Anfrage. Das mit der
Praxis mag untypisch fur die Beratung sein und erst recht
untypisch fur eine Philosophie. Aber das Pragmatische gehort
zum festen Kern unserer Grundsatze, die uns zu effizienten
Experten gemacht haben. Denn Punkte sammeln wir mit den
eigentlichen Starken guter Berater: Mit unseren Konzepten fur
Software-Lizenzierungsmodelle lasst sich zahlbar und einfach
gutes Geld sparen.

In der Distribution hat das sicher auch mit weitergegebenen
Einkaufskonditionen und geschickt recherchierten Tagespreisen
zu tun. Doch das viel groRere Potential liegt in einer hellwachen
Analyse der tatsachlichen Lizenz-Situation und logisch daraus
abgeleiteten Strategien. Den Anfang macht dabei fast immer

ein gemeinsamer Workshop, der haufig Startschuss fur weitere
Beratungsansatze und neue Ideen ist. Dabei helfen naturlich auch
mehr als 15 Jahre Erfahrung als ,Die Lizenzkonner”.
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UNSER LEISTUNGSSPEKTRUM:

Das Schone an der Palette unserer Leistungen ist, dass sie logisch
aufeinander aufbaut. Das kommt besonders dann zum Tragen,
wenn wir Ansprechpartner und Berater fur einen langeren Zeitraum
bleiben. Dann wird die sorglose und rechtssichere Verfugbarkeit
aller im Unternehmen relevanten IT-Systeme und deren Prozesse
zu einem Gesamtpaket.

Und haufig wird diese logisch aufgebaute Servicekette sogar zu
einem Kreislauf. Wenn zum Beispiel nicht mehr passende Ressour-
cen noch gut genug fur den IT-Remarketing Ankauf sind, und die
im Gegenzug neu erworbenen Komponenten gebraucht und refur-
bished sein durfen. Was dabei wo und wann am sinnvollsten zum
Einsatz kommt, klaren unsere Berater. Ein nachhaltiges Beschaf-
fungsmanagement mit echten Preisvorteilen.



Service

Technischer Begleiter
nicht nur auf dem Weg

in die Cloud Pre
t)
Passende Einstiegsmoglichkeiten gibt es fur Sie an jedem
Distribution IT- . Punkt der SFC-Leistungspalette. Deshalb hat die neben-
Hard- und Software ﬁsmgzhggmg stehende Flnferkette auch weder Start- noch Endpunkte.
Anspruchsvoll fir uns Ihr ganz personlicher Projektverlauf ist dann nur einer von

heit muhelos fr Sie

X

Umwelt und Geld-
beutel zuliebe

vielen denkbaren Varianten.

Unsere Geschaftsfelder:
W/ SAM & Beratung
Hard- und Software Distribution
Service rund um Online-Dienste
Schulungen & Events
IT-Remarketing

SAM &
Beratung

Eine Uberraschend
einfache Sicht

Software _
vom Marktfuhrer

Buchhaltung, Auftrage, Rechnungen
oder Lohn und Gehalt:

Mit Lexware haben Sie mit einem
Klick alle Geschaftszahlen selbst
im Blick — im Buro, zu Hause oder
unterwegs. Egal, ob Sie das erste
Mal mit Buchhaltung zu tun haben
oder Vollprofi sind.

Jetzt hier peraten lassen:

ftware for Comparl;iesh
e oro]
Erbsenwinkelstr. 3.D-63768 ngﬂ?n -
Ihr Ansprechpartner: Herr Steffen g
Tel.: +49 (0)6021 5 88 39-3 “
E-Mail: hartmann@sfc-soﬂware.

SFC GmbH - So




06  Die Lizenzkonner.

COMPLIANCE | OPTIMIERUNG

TRANSPARENZ




SOFTWARE ASSET MANAGEMENT (SAM) & BERATUNG

Die Vita einer Software

Den Lebenslauf einer Software sehen viele als Linie. Von der
Geburtsstunde des Einkaufs bis zur veralteten Version im
Daten-Keller. FUr die SFC-Berater wird diese Gerade zum Kreis:
Mit Hilfe der Lizenzkénner wird jede einzelne Kaufentscheidung
zum Teil eines langfristig ausgelegten Plans. Zu einem
gemanagten Lebenszyklus.

Den Anfang macht dabei fast immer unser Analyse- und
Beratungs-Workshop. Er dient als Bestandsaufnahme Ihrer
Unternehmensstruktur, Ihres technischen und kaufmannischen
Inventars, Ihrer Unternehmens-Grundsatze und Richtlinien,
Ihrer Prozesse und der eingesetzten Tools. Sind diese
Informationen transparent, bauen unsere Optimierungsansatze
und Erganzungen nach Compliance-Richtlinien hierauf auf.
Wie Sie eine solche Veranderung nicht nur rechtlich schutzt,
sondern auch zukunftssicher und effizienter macht, gehort bei
uns zu den Kernberatungsthemen.

Im Workshop wird dann oft auch der Gesamtzusammenhang
klar: Welche relevanten Teilbereiche im weiteren Verlauf unter

die groRe Uberschrift ,Software Asset Management” gepackt
werden, wird hier verabredet. Denn haufig ist das erst der
Startschuss fur weitere Beratungsansatze und neue Ideen

fur Ihre Prozesse. Geschaftsfuhrer Carsten Donath druckt
das so aus: ,Beste Lizenzberatung ist die Grundlage aller
unternehmerischen IT-Entscheidungen. Gute Lizenzberatung
ist die Grundlage fur technische IT-Entscheidungen. Einfache
Lizenzberatung ist die Grundlage fur eine Kaufentscheidung.”

Unsere Kernkompetenzen:
Audit-/Deployment-Summary-Unterstutzung
Compliance Checks / Lizenz-TUV
Produktlizenzierungs- und Vertragsberatung

Beratung im Rahmen von Merger & Acquisitions
Prozessbewertung, -beratung und -optimierung
SAM Quialifizierungsworkshop

SAM Projekte

SAM as a Service




08  Die Lizenzkonner.




HARDWARE- & SOFTWARE-DISTRIBUTION

Anspruchsvoll fiir uns heit mihelos fir Sie

Fur viele das Kerngeschaft, fur uns die Minimalanforderung:
Pakete von der Palette abverkaufen bleibt unter unserem
Anspruch. Denn fur den unternenmerischen Bedarf an Hard- &
Software gelten andere Entscheidungskriterien und Kennzahlen
als im von Discountern gepragten Privatkundenmarkt. Und
deshalb behalten wir unsere durch und durch beratende
Haltung auch in der Distribution bei. Die Beratung ist

wichtig — der Preis allerdings auch. Fachkompetenz und
Fairness zu verbinden heifl3t fur uns deshalb, dass fur Sie
treffendste Lizenzmodell zu finden, um es dann auch noch
mit der knappestmoglichen Marge auszustatten. Unser
GroRhandelsvolumen kommt uns dabei naturlich entgegen —
ein Konditionenvorteil, den wir gerne an Sie weitergeben.

Woran wir hingegen nicht sparen, sind Zeit und ein offenes Ohr
- beides ist unerlasslich fur ein fundiertes Beratungsgesprach,
das bei uns tatsachlich jeder Lizenzkonner fachlich versiert
durchfuhren kann — dafur sorgt die lizenzrechtliche Ausbildung
aller SFC-Mitarbeiter.

Auf der Software-Seite gibt es fur die Lizenzkdnner keine
schwarzen Locher: auch vermeintliche Exoten gehoren fest

ins Programm — dafur spricht auch die Zahl von Uber 400
Herstellermarken. Ausgesuchte Neuprodukte gibt es bei SFC seit
einiger Zeit auch auf der Hardware-Seite: Mit dem Schwerpunkt
auf Notebooks, Tablets und Zubehdr gehort den festen Partnern
Microsoft, Lenovo und Terra (Wortmann) das Vertrauen.

Unsere Kernkompetenzen:
GroRer Volumenvorteil fUhrt zu grofRartigen Preisen
Personliche Ansprechpartner
Unkomplizierter Key-Vorab-Service

Finanzierungsangebote in der Hinterhand
SAM & IT Consultants fur knifflige Falle
Vertrags- und Renewal-Management

Clients

APPROVED
CORPORATE
ENDPOINT

E-Mail: vertrieb@gdata.de
Tel.: 0234 9762-170

PROTECTION
WINDOWS

G DATA Business Solutions
Die Endpoint Security V. 14.0 setzt mit
intelligenten Features neue Maldstabe

Noch mehr Uberblick und einfache Administration
bei gleichzeitiger Arbeitserleichterung und
deutlicher Zeitersparnis:

® Hochstmogliche Netzwerkkontrolle und
betriebssystemunabhangiger Schutz aller

= Network Monitoring, neue Exploit Protection
und intelligentes Patch Management

GDATA.DE/BUSINESS

Vereinbaren Sie Ihren personlichen Demo-Termin:

GDATA
SIMPLY
SECURE
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SFC ist der erfahrene Scout in die Cloud

Bei den meisten am Markt erhaltlichen Programmen weisen die
Zeichen der Zeit alle in die gleiche Richtung: Die Anwendungen
gehen in die Cloud. Und wie Sie sehen, sind unsere Mitarbeiter
langst auf der gleichen Wolke unterwegs. Ihre personlichen
Erwartungen und Fragen an Sicherheit und Machbarkeit
nehmen wir hier nicht nur sehr ernst, sondern bieten Ihnen

an, ein Stuck des neuen Weges gemeinsam zu gehen — als
Pfadfinder und technischer Begleiter.

Um den neuen Anforderungen an die tagliche Buroarbeit
gerecht zu werden, kommt hier unser Service-Angebot ins
Spiel: Die Lizenzkdnner bringen Sie sicher in die Cloud. Unsere
Leistung reicht dabei von der strategischen Planung Uber die
Implementierung, bis hin zu Wartung & Monitoring. Auch
unsere Beratung bleibt dabei so praxisnah, dass wir die meisten
Anforderungen auch direkt gemeinsam umsetzen konnen. Und
wenn es um Aufgaben vor Ort geht, hilft unser Partnernetzwerk
aus erfahrenen Systemadministratoren in Ihrer Nahe.

Das gilt Ubrigens auch fur Produkte, die Sie nicht bei uns
erworben haben. Denn auch bei unserem Service-Angebot
gilt wieder: Einstiegsmaoglichkeiten gibt es fur Sie an jedem
Punkt unserer Leistungskette.

Unsere Kernkompetenzen:
Zertifizierte Experten fur Online-Dienste
Erfahrung mit Hybrid-Szenarien
Cloud-Readiness Bewertung

Clevere Pakete fur Implementierung & Support
Stetige Erweiterung des Leistungs- und Produktportfolios
Wegbegleiter in die und in der Cloud

\VEEAIN

IT JUST WORKS!™

AVAILABILITY

for the Always-On Enterprise”

NEU Veeam Availability Suite v9

Availability for the Always-On Enterprise™
RTPO von < 15 Minuten fiir ALLE Anwendungen und Daten

¥ E

DATA LOSS
AVOIDANCE

HIGH-SPEED
RECOVERY

Laden Sie lhre kostenlose Testversion gleich herunter!

0 @ Q

VERIFIED
RECOVERABILITY

LEVERAGED
DATA

COMPLETE
VISIBILITY

o.veeam.com/download-availability-suite-v9-de
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SCHULUNGEN & EVENTS

Ausgesuchte Themen fur ein exklusives Publikum

FuUr unsere taglich wiederkehrenden Themen bieten wir ein
umfangreiches Schulungs- und Trainingsprogramm fur Sie und
Ihre Mitarbeiter an. Dabei arbeiten wir mit eigenen Trainern und
Lehrplénen, deren Inhalte unsere Senior-Berater aus ihrer taglichen
Kundenpraxis ziehen. Zu derzeit rund 40 offenen Trainings pro
Jahr laden wir deutschlandweit ein. So ist zum Beispiel das SAM
Grundlagen Training ein von uns entwickeltes Programm, das
auch ausschlieRlich von den SFC Senior Consultants durchgefuhrt
wird. Hierfur kommen wir zu regelmafiigen Terminen in die
Wirtschaftsmetropolen des Landes. Genauso profitieren unsere
wiederkehrenden Microsoft Licensing Professional (MLP)
Schulungen von der praxiserprobten Expertise unserer Berater.
Auch wenn die meisten Inhalte hier vom Hersteller vorgegeben
sind, reichern wir den Schulungsablauf mit Erfahrungsberichten
und wertvollen Tipps unserer Lizenzkonner an.

Gerne verabreden wir auch ein ganz auf lhren Bedarf und
Ihre Winsche abgestimmtes Training. Und wenn Ihnen ein
wichtiges Thema fehlt, dann sprechen Sie uns bitte auf unser
Kooperationsnetzwerk von Trainerexperten an.

Unsere Kernkompetenzen:
Schulungen deutschlandweit
Senior SAM Consultants als Trainer

Uberraschend praxisorientiert kombiniert mit Tipps & Tricks
Bedarfsgerechte Schulungen auf Anfrage

Kostenlose Events & Webcasts

Speakererfahrung fur Messen und Veranstaltungen




IT-REMARKETING

Umweltfreundliche Ergdnzung oder
kostengunstige Alternative

Ein Neukauf ist nicht immer die beste Losung. Wir verstehen
uns auch als eine Art Treuhander fur Ihre IT-Budgets und
empfehlen deshalb auch gerne mal gebrauchte Soft- und
Hardware-Losungen. Der Umwelt und dem Geldbeutel
zuliebe. Dabei geht es ausschliel3lich und strikt nach den
Richtlinien der Hersteller zu, da wir in unserer Beratung als
Lizenzkonner jederzeit die risikolose Variante bevorzugen.
Von der daraus resultierenden Rechtssicherheit profitieren
Sie als Erstes. Ein echtes Remarketing funktioniert naturlich
in beide Richtungen.

Unsere Kernkompetenzen:
An- und Verkauf von geprufter Hard- und Software
Hohe VerflUgbarkeit, auch fur standardisierte Umgebungen

12 Monate Garantie auf Gebrauchtgerate
Zertifizierte Datenléschung
Nachhaltigkeit gepaart mit Rechtssicherheit

SCHUTZ VOR
VERSCHLUSSELUNG
MIT ANTI-CRYPTOR

AKTION:
30% DISCOUNT

BIS 30.09.2016
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UNSERE PARTNER:

GEBEN & NEHMEN

Den Status Partner haben fur uns nicht nur die Hersteller, bei denen
wir oft und gerne unsere Produkte beziehen. Partner sind fur uns
Informationstrager, Mentoren und Austauschplattform zugleich.
Deshalb erweitern wir unsere Kompetenzen regelmalig durch
vertrauensvolle Kooperationen.

Um allen Beteiligten in einem sich gegenseitig befruchtenden
Netzwerk weiteren Mehrwert zu schaffen, haben wir unser
Partnermodell ,SAM for Partners” entwickelt. Seit Jahren

erkennen immer mehr Systemhauser, Unternehmensberater

und sogar Kreditinstitute, welche Chancen unsere Leistungen

in ihrem Portfolio entwickeln konnen. Das geht von der einfach
provisionierten Empfehlung bis zum dauerhaften Wiederverkaufer-
Modell. Die Vorteile liegen auf der Hand:

Win-Win-Situation fiir Sie und uns
Engere Bindung lhrer Kunden
Experten bauen auf Experten
Signifikante Umsatzsteigerung
Kundenschutz garantiert

vVVvVVveVew



] Office

Flexibel arbeiten

Immer mehr Mitarbeiter missen auch unterwegs arbeiten kdnnen. Das Tempo der Geschaftswelt
erfordert, dass sie von Uberall aus Zugriff auf ihre Dateien haben und sich mit ihren Teams ab-

stimmen kdnnen. Selbstverstandlich soll dies so einfach wie mdglich sein.

Gestalten Sie mit Office 365 lhr Unternehmen flexibler.

lhr verlassliches Office — praktisch iiberall

Ganz gleich, ob im Biro oder unterwegs — Sie kdnnen immer auf die vertrauten Produktivi-
tatstools der Spitzenklasse zugreifen. Mit den stets aktuellen Office-Anwendungen kénnen Sie
Dateien auf lhrem PC oder Mac oder lhrem iOS-, Android™-, oder Windows-Gerat in Echtzeit
erstellen, bearbeiten und fur andere freigeben.

Tools fiir Profis

Verwenden Sie in lhrer geschaftlichen E-Mail-Adresse den Namen Ihres Unternehmens, um die
Markenwiedererkennung zu starken, und erstellen Sie problemlos maBgeschneiderte Marke-
tingmaterialien. Uber eine breite Palette von Kommunikationstools bleiben Sie in Verbindung
mit Kunden und Kollegen, per E-Mail, Chat, Gber soziale Netzwerke oder Videokonferenzen.

Tools fiir die Zusammenarbeit

Mit 1 TB pro Benutzer verfligen Sie Uber ausreichend Speicherplatz fiir Ihre Dateien. Da |hre
Dateien online gespeichert werden, kdnnen Sie sie zudem fur Personen innerhalb oder auBer-
halb des Unternehmens freigeben — nahezu tberall und jederzeit. Mit HD-Videos fir mehrere
Parteien, Inhaltsfreigabe und freigegebenen Kalendern gibt es keine Abstimmungsprobleme.

Einfache Einrichtung und Verwaltung

Mit schrittweisen Anleitungen lassen sich problemlos Benutzer einrichten, und die Dienste sind
schnell nutzbar. Sie konnen von praktisch tberall aus auf das benutzerfreundliche Admin Cen-
ter zugreifen, um lhre Dienste zu verwalten. Die IT-Verwaltung wird von Office 365 Gibernom-

men, sodass die Dienste stets aktuell und verfiigbar sind.

Wenden Sie sich noch heute an uns und
informieren Sie sich Uber die passenden

Microsoft Partner Losungen fur flexibleres Arbeiten unterwegs.

Gold Software Asset Management
Gold Volume Licensing

Schreiben Sie uns: sales@sfc-software.de
Silver Small and Midmarket Cloud Solutions Rufen Sie uns an: 06021 - 58839 -0




SFC Software for Companies GmbH
Erbsenwinkelstralle 3
D - 63768 Hosbach

Telefon: 06021 58839-0
Fax: 06021 58839-39

E-Mail: info@sfc-software.de
www.sfc-software.de

WARUM SFC? 10 GRUNDE, DIE ES IN SICH HABEN:

ERFAHRUNG: Seit 1999 als ,Lizenzkénner” erfolgreich in der IT-Beratung und Distribution
EXPERTISE: Der effiziente Experte fur mehr Erfolg

VERANTWORTUNG: Jeder Mitarbeiter zahlt als Familienmitglied

PRODUKTVIELFALT: Hohe Verfugbarkeit in der Breite und Tiefe

QUALITAT: Kompetenz und Fachwissen sichern unabhangige Beratung

FLEXIBILITAT: Individuelle und auf den Kunden zugeschnittene Konzepte
DEUTSCHLANDWEIT: Hauptsitz in Hosbach bei Frankfurt a. M. mit 6 Regionalburos
PARTNER: Starkes Netzwerk von Experten

FINANZEN: Wachsende Umsatzrentabilitat und finanzielle Unabhangigkeit

10. AUSGEZEICHNET: Awards und Referenzen sind der Beweis

S e I



